Principais Competéncias

O Técnico(a) de Vendas e Marketing € o pro-
fissional qualificado apto a planear, coordenar e
executar as atividades relacionadas com a promo-
gdo, comercializagdo e venda dos produtos e/ou
servigos de uma empresa ou institui¢do, em cola-
boragdo como gestor/diretor de marketing e
vendas.

Este curso permite formar profissionais capazes
de:

e colaborar na definigdo de estratégias de Mar-
keting de uma empresa;

e operacionalizar as politicas de gestdo de Mar-
keting;

¢ participar na elaboragdo de estudos de mer-
cado, com o objetivo de definir ou redefinir
segmentos de mercado;

e colaborar com as empresas para que corres-
pondam as necessidades do cliente, manten-
do-os sempre satisfeitos.

O Técnico(a) de Vendas e Marketing exerce a
sua atividade em departamentos de vendas e/ou
marketing, integrados em entidades de diversos
setores de atividade ou em empresas especializa-
das de marketing e comunicagdo.

Informacdes Uteis

Pré—Inscrigoes online:
www.aedjv.pt

Transportes

®Carris: 711,746,764 e 767
®Rodovidria : 109 162,e 185 (ligagdo ao
metro)

®Comboio: Estacdo Damaia/St® Cruz
®Metro: Estagdo da Reboleira
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DAMAIA

2720-364 AMADORA
Tel: 214 906 460

e-mail: secretaria@aedjv.pt
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UM CURSO NUMA AREA MUITO
DINAMICA E COM ELEVADAS
TAXAS DE EMPREGABILIDADE!
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Um curso numa drea muito dindmica e
com elevadas taxas de empregabilidade!

Plano curricutar

Componente de Formagdo

Formagado sociocultural

Portugués
Lingua Estrangeira, I, IT ou IIT

Area de Integracdo

Tecnologias de Informagdo e Comu-
nicagdo
Educagdo Fisica

Formagdo Cientifica
Economia
Matemdtica

Formagdo Técnica
Comércio e Servicos
Marketing
Comunicagdo

Vendas

Formagdo em Contexto de Trabalho
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Formagdo

O Plano Curricular do curso ¢ constituido por
disciplinas de Formagdo Sociocultural, Cienti-
fica e Técnica, com uma grande verfente
prdtica preparando, desta forma, os(as) alu-
nos(as) para o ingresso no mundo do ftrabalho.

Formagdo em Contexto de
Trabalho:

Estdgio profissional numa empresa do Ramo,
com a duracdo de 600 horas.

Certificagdo
- Obtencdo de um Certificado de Conclu-
sdo do 12° ano do Ensino Secunddrio.

—  Certificado de Qualificagdo Profissio-
nal de Nivel 4 de Técnico(a) de Vendas

e Marketing.




